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Как минимум три отличные новости, о 
которых надо знать каждому полигра-
фисту этой осенью. Первая – открытие 

шоурума Konica Minolta в Алматы, где будут 
представлены флагманы производителя в 
листовой и рулонной печати, а также системы 
цифрового облагораживания. Вторая – мно-
жество самого современного оборудования 
от новых партнеров MataPrint Techno, которое 
уже сейчас доступно казахстанским полигра-
фистам. И, наконец, появление в РК нового 
игрока – PRINTELLECT, чьи решения уже заво-
евали большую популярность у наших соседей 
в России. И это не считая УФ-плоттеров Nocai, 
которые доступны в Technology of Imaging в 
двух размерах: А3 и 60х90 см, чьи возможности 
вот уже целый год можно увидеть на обложках 
«Технологии изображений»; клеёв H.  B.  Fuller 
от «Гридан-Коммерц» для всех видов полигра-
фического производства и множества других 
решений, представленных на страницах нашего 
журнала. Вы спросите, о чем это мы? Да все о 
том же, о чем и всегда: если есть желание расти 
и развиваться дальше – возможностей миллион, 
просто найди свою 😉.

И еще одна отличная новость – после шести-
летнего перерыва с 28 мая по 07 июня в Дюс-
сельдорфе пройдет самое главное отраслевое 
мероприятие – drupa-2024. А в январе следу-
ющего года – в честь 25-летия журнала «Тех-
нология изображений» – выставка приедет в 
Казахстан. Точное время и дату сообщим допол-
нительно – следите за нашими новостями 😊. Дюссельдорф/Германия

www.drupa.com

28 мая – 7 июня, 2024

we create
the future 
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СОБЫТИЯ

Можно долго рассуждать о 
том, что такое количество 
стендов трудно назвать 

выставкой, но давайте честно: в 
отличие от всех остальных, орга-
низаторы хотя бы попытались. И на 
самом деле у них получилось – как 
минимум потому, что на меропри-
ятии были представлены практи-
чески все направления полиграфи-
ческого, рекламного и сувенирного 
рынков, а посетителям было на что 
посмотреть.

Так, на стенде Asia Print, биз-
нес-партнера Xerox, который в этот 
раз в единственном числе пред-
ставлял производителей циф-
ровых печатных принтеров (так 
всем остальным и надо😊), можно
было посмотреть самые ходовые на 
рынке Центральной Азии решения: 
две модели Versant, Primelink C9065 
и черно-белую Primelink 89100, 
которая работала на стенде в линию 
с компактным буклетмейкером с 
квадрачением корешков. В сек-
торе постпечатных решений кол-
леги представили цифровые резки 
Saga  ASF с двумя разными раз-
мерами стола, автоподачей мате-
риала и вакуумным ремнем, а также 
устройства для резки, биговки и 
перфорации Duplo.

С 31 мая по 2 июня в Алматы в ВЦ «Атакент» 
прошли CENTRAL ASIA REKLAM и KAZPROMO.

РАСШИРЯЯ 
ГОРИЗОНТЫ
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СОБЫТИЯ

На стенде MataPrint Techno тра-
диционно можно было увидеть эко-
сольвентные и УФ-плоттеры, каттеры 
и режущие плоттеры с образцом про-
дукции. В этом году поставщик подго-
товил сразу несколько интереснейших 
премьер, которые дополнили ряд уже 
хорошо знакомых нам бестселлеров. 
Среди новинок – экосольвентный 
принтер ARK-JET SOL 1600 с шириной 
1,6 м и разрешением до 3600 dpi и 
сублимационный ARK-JET SUB 1600, 
в качестве особенностей которого 
можно назвать уникальную функцию 
волнообразной печати, позволяющей 
воспроизводить плашечные заливки 
без характерного межпроходного 
полошения. Каттеры представил новый 
рулонный режущий плоттер Mimaki 
CG-130AR, который отличается от пред-
шественника скоростью и давлением 
резки. Кроме новинок, на стенде можно 
было протестировать уже известные 
рулонный УФ-принтер Mimaki UJV100 
и самый производительный в своем 
классе сольвентный CJV150-160. В раз-
деле послепечатной техники гости 
могли посмотреть в работе автомати-
ческий планшетный режущий плоттер 
iECHO PK-0705 PLUS с рабочей обла-
стью 750х530 мм, компактный VULCAN 
FC-500VC и рулонный ламинатор MEFU 
MF1700-М1 Plus, чьи доступная цена 
и отличное оснащение делают эту 
модель одной из самых популярных на 
рекламном рынке. 

Epson представил разнообразные 
модели этикеточных и струйных прин-
теров с водными чернилами, а также 
широкоформатные плоттеры для фото-
печати и САПР/ГИС. Напомним, что 
практически все инженерные прин-
теры имеют двухрулонную подачу и 
могут быть приставлены вплотную 
к стене, что позволяет использовать 
данную технику даже в небольших 
помещениях, в то время как их плоскую 
крышку можно применять как стол.

Стенд «Технология плюс» украсили 
рулонные Roland DGXpress UG-641 
и UG-642, отличающиеся произво-
дительностью и опциями. К примеру, 
UG-641 может быть оснащен при-
ставным столом для печати на листовых 
материалах, что, несомненно, сразу 
поможет увеличить количество пред-
лагаемых услуг. 
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Российских коллег представил 
новый поставщик – Printconsulting.kz,  
на стенде которого можно было 
увидеть множество постпечатных 
решений от известных брендов. 
С учетом того, что в Казахстане 
открыто официальное представи-
тельство, поставщик обещает не 
только всестороннюю сервисную 
поддержку, но и постоянно обновля-
емый склад запчастей и расходных 
материалов.

Стенды с китайскими производи-
телями, собранные в одном месте, 
больше напоминали барахолку, 
чем выставочные экспозиции, хотя 
обычно на CENTRAL ASIA REKLAM 
всегда можно было увидеть рабо-
тающие принтеры. Но, вероятно, в 
этот раз что-то пошло не так. 

На стенде Nakleyka.kz была 
представлена не только технология 
DTF-наклеек, которые набирают 
все большую популярность во всем 
мире, но и возможность купить 
бизнес «под ключ». Всем желающим 
предлагали как собственно сами 
печатные решения – DTF с водными 
чернилами и шейкер-сушкой, 
УФ-принтер, так и cистемы CRM, и 
web-to-print, и даже методику орга-
низации бизнеса по печати наклеек. 
Для убедительности всем пока-
зывали образец футболки, деко-
рированной при помощи перели- 
вающихся DTF-наклеек. Очень кра-
сиво, кстати😊.

Рекламное оборудование было 
в этом году представлено больше 
аппаратурой для проведения 
шоу-программ, и в этом секторе 
экспоненты разошлись не на шутку: 
барабаны, электрогитары, све-
товые и шумовые эффекты, дымовая 
завеса – всё это напоминало кон-
церт Deep Purple. Зато как показа-
тельно.

И в заключение повторимся: 
любое мероприятие, на котором 
собирается больше пяти участ-
ников, – уже шоу, особенно если 
это касается полиграфии, где 
главное не только услышать, но и 
увидеть, пощупать, «понюхать», а 
этого на выставке было в избытке, 
что не может не радовать.

СОБЫТИЯ
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Мы будем укреплять свои лидерские 
позиции и расти дальше на всех рынках, 
тем более что нам есть куда.



БИЗНЕС

Сегодня у Konica Minolta более 20 тыс. 
патентов, зарегистрированных в разных 
странах, многие из которых полностью пере-

вернули историю рынков, где их применяют. Павел 
Шалагинов, генеральный директор Представитель-
ства Konica Minolta в Казахстане и Центральной 
Азии, и Михаил Тарновский, руководитель направ-
ления промышленных и индустриальных решений 
Konica Minolta, – о планах на будущее, новых рынках 
и инновациях. 

Павел, наш журнал всегда с удовольствием рас-
сказывает об успехах Konica Minolta, которых с 
каждым годом становится всё больше. А если 
перейти на язык цифр, что такое Представитель-
ство Konica Minolta в Казахстане и Центральной 
Азии сегодня?

Если говорить об официальных данных, то это 
четырёхкратный рост бизнеса, начиная с 2019  г., 
и первое место в Центральной Азии за 2022 г. с 
долей 55,5% в сегменте Рroduction и Industrial 
printing. Только за прошлый год мы инсталлиро-
вали 52 решения в этих сегментах. Это прежде 
всего наш флагман – Konica Minolta AccurioPress 
C12000/14000, первый из которых был инстал-
лирован в прошлом году в Полиграфическом 
центре «Индиго Принт» (Астана), входящем в 
Группу компаний Kazakhstanika1, и оборудование 

СОБЫТИЯ 
КРУПНЫМ 
ПЛАНОМ
История Konica Minolta началась в 1873 году, когда Рокусабуро Сугиура, 
сфотографировавшись в салоне, настолько поверил в будущее фотографии, 
что решил посвятить этому бизнесу всю жизнь.

для цифрового облагораживания – Konica Minolta 
AccurioShine 3600. В прошлом году у нас заработал 
филиал в Узбекистане, и до конца текущего мы пла-
нируем открыть ещё один в Кыргызстане. 

Мы гордимся тем, что на протяжении долгого 
времени наша компания сохраняет лидирующие 
позиции в сегменте производительной печати не 
только в Казахстане, но и в Европе, и мы приложим 
все усилия, чтобы так было всегда. Для нас очень 
значимо, что мы делаем большие успехи в сегменте 
индустриальной печати, так как это совершенно 
новый продукт и рынок для казахстанских полигра-
фистов, к которому ещё четыре года назад все отно-
сились очень настороженно, а сейчас проявляют 
всё больший интерес.

И наиболее приоритетной для вас сегодня явля-
ется именно промышленная печать?

Нет, конечно. Нам интересны все направления, 
которые мы сейчас можем предложить, а это мно-
жество продуктов, кроме собственно полиграфиче-
ского оборудования. Более того, если говорить кон-
кретно о полиграфии, то нам наиболее интересны 
компании, развивающиеся вместе с нами. Типо-
графии, которые мы ведём из года в год, и каждая 
новая машина с ними требует отдельного биз-
нес-плана. Когда производства по мере роста обра-
щаются к нам, то мы вместе с клиентом решаем, 
что именно для него сейчас может стать наиболее 1 Более подробная информация: «Философия успеха», ТИ, № 3, 2022 г. 
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БИЗНЕС

интересным. Вот такие клиенты у нас всегда в при-
оритете. Причем клиент может начать с небольшой 
машины, иногда даже б/у, и постепенно, год за 
годом, наращивать мощности. Так как цифровой 
сегмент в целом растёт, наша задача стать для кли-
ента не столько продавцом, сколько консультантом, 
с которым интересно двигаться вперёд. Тем более 
что каждый год Konica Minolta  предлагает что-то 
новое и интересное.

И если раньше цифровой бизнес был в основном 
самостоятельным, то сейчас…

Всё больше владельцев офсетных и флексотипо-
графий в Казахстане покупают цифровое оборудо-
вание, – присоединяется к нам Михаил Тарновский. 
– Тот период, когда «цифра» воспринималась как 
игрушка, совершенно точно закончился. И один из 
главных показателей этой тенденции – тот факт, что 
большая часть б/у офсетных казахстанских машин 
продаётся в Узбекистане. Вот там сейчас прихо-
дится по-прежнему переубеждать полиграфи-
стов на предмет того, что «цифра» ничуть не хуже 
офсета, а в некоторых случаях уже совершенно 
точно выгоднее и удобнее. 

У нас же в стране от убеждения мы перешли к 
этапу оптимизации, когда все уже знают плюсы 
«цифры» и стараются выбирать для себя наиболее 
перспективные решения. Тем более что в линейке 
Konica Minolta  есть оборудование, которое мак-
симально помогает сократить затраты офсетных 
типографий на цифровую печать. Я вам так скажу: 
сегодня большинство офсетчиков уже не делят 
бизнес на цифровой и офсетный, они успешно 
интегрируют ЦПМ в производство и стараются 
забрать максимальное количество заказов, име-
ющихся сегодня на рынке. Многие расчетные 
системы типографий сегодня автоматически рас-
пределяют запросы по количеству листов в тот 
или иной цех, и никто уже даже не сообщает кли-
енту, что это «цифра», а это офсет, как было ещё 
четыре года назад. Рынок кардинально поменялся. 
Некоторые типографии ставят окупаемость ЦПМ 
в амортизацию офсетной машины, как это сделали 
коллеги из «Формы плюс» (Караганда), что очень 
удобно при составлении бизнес-плана. 

И в ближайшие три года, я думаю, ситуация будет 
только улучшаться: появляются новые решения с 
более низкой себестоимостью отпечатка, а мы как 
продавцы постоянно оптимизируем свои сервисные 
контракты и тем самым всё глубже «заходим» в 
офсетную печать с точки зрения экономики.

И открытие индустриального шоурума Konica 
Minolta Казахстан этой осенью – ещё один шаг 
в данном направлении… 

Несомненно 😊. На самом деле, – комменти-
рует г-н Шалагинов, – у Konica Minolta своя кон-
цепция шоурумов, согласно которой это не музей 
решений, как у многих производителей, а полно-

ценное полиграфическое предприятие, задачей 
которого является демонстрация не оборудо-
вания, а его возможностей. 

Не секрет, что в любой продаже, а уж тем более 
в сегменте полиграфического оборудования, очень 
важна возможность потрогать, «понюхать», разо-
брать машину, увидеть, как она работает с привыч-
ными тебе материалами. Можно, конечно, дого-
вориться с владельцами ЦПМ и пригласить к ним 
клиента, но это не всегда удобно, так как, кроме 
нарушения рабочего графика предприятия, не 
каждая типография разрешит печатать на незна-
комом материале. Поэтому нами было принято 
решение об открытии собственного шоурума, 
который будет единственным на территории Цен-
тральной Азии, и мы будем рады, если коллеги из 
ближнего зарубежья начнут приезжать к нам со 
своими заказчиками.

Важно понимать, что визит в наш шоурум – это 
стратегически важное для клиента мероприятие, 
которое будет планироваться заранее. При согла-
совании мы будем уточнять у заказчика, что именно 
он хочет увидеть и какие образцы его интересуют. 
После этого будет назначаться день, в течение кото-
рого гость вместе с оператором и менеджером 
сможет тестировать наши решения – в том числе 
со своими файлами и на своей бумаге, если у него 
есть такое желание. Кроме территориального удоб-
ства (не надо будет ехать в Европу – получать визу, 
тратить время на перелёт и т. д.), есть ещё один 
плюс: общение на родном языке, а не на английском 
(обычно так принято на международных выставках 
или в западных центрах), что, как показывает прак-
тика, для многих важно.  

Ещё одна не менее важная функция индустри-
ального шоурума – это обучение персонала и 
отладка технологических решений, то есть помощь 
клиентам в запуске нового продукта.

В демозале будут представлены наиболее пер-
спективные, на наш взгляд, для сегодняшней казах-
станской полиграфии модели: цветная листовая 
ЦПМ Konica Minolta AccurioPress C12000, рулонная 
цифровая этикеточная машина AccurioLabel  230 
и система цифрового облагораживания Konica 
Minolta AccurioShine 3600. Пока все они самого вос-
требованного в нашем регионе формата SRA3, хотя 
мы можем предложить цифровое оборудование 
формата B2 и даже B1. Возможно, в дальнейшем у 
нас они также появятся в шоуруме. 

Ещё 10 лет назад на выставках системы цифрового 
облагораживания смотрелись как нечто фантасти-
ческое, доступное лишь избранным. А как сегодня 
обстоит дело с Konica Minolta AccurioShine? 

В самом начале, когда Konica Minolta только 
начинала сотрудничество с MGI, машины произ-
водились в основном формата В2 и В1, и их сто-
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Флагман Konica Minolta – 
AccurioPress 12000/14000, 
успешно работающий сегодня 
во всех регионах страны. 

имость была действительно довольно высокой.  
Поэтому на тот момент такие решения могли позво-
лить себе только крупные типографии с хорошей 
рентабельностью. В момент, когда Konica Minolta 
стала выпускать системы цифрового облагоражи-
вания под своим брендом и поменяла их формат на 
стандартный цифровой, они стали более доступ-
ными как по цене, так и по стоимости владения. 
В пользу того, что этот рынок стал более мас-
совым, говорит такой факт: сейчас машин формата 
SRА3 продаётся больше, чем B1/B2. У нас в стране 
успешно работают уже три такие машины, и до 
конца года будет инсталлировано ещё две.

Цена владения у Konica Minolta AccurioShine 
тоже вполне доступна: если ты печатаешь свои 
300 тыс. оттисков в месяц, то машина окупается в 
короткие сроки и начинает зарабатывать. 

Ещё один несомненный плюс AccurioShine – это 
её модульность, то есть ты всегда можешь начать с 
решения для выборочного лакирования (плоского 
или рельефного), а позже докупить ещё и модуль 
нанесения фольги. Ещё раз подчеркну, что из раз-
ряда единичных продаж и эксклюзива AccurioShine 
перешла в совершенно доступный сегмент. То есть 
тебе уже не надо делать глобальные вложения, как 
это было раньше, так как за вполне разумные деньги 
можно взять решение и попробовать для себя 
новый рынок. Условно говоря, промышленная ЦПМ 
и AccurioShine стоят примерно одинаково.

Ну и потом, – присоединяется Михаил, – мы не 
ставим задач продавать такие системы в количе-
стве, равном цифровым печатным флагманам. Зачем 
создавать искусственную конкуренцию в сек-
торе, где бизнес должен быть максимально окупа-
емым? Цифровые системы облагораживания лаком 
и фольгой – это совершенно новые рынки, которые 
уже существуют, хотя многие полиграфисты их не 
видят до сих пор. Они по привычке сравнивают такие 
решения с аналоговыми технологиями, а Konica 
Minolta AccurioShine – это совсем другое. В первую 
очередь это совершенно уникальные возможности 

в коротких тиражах. Причём это не традиционный 
выборочный лак, а именно облагораживание, 
позволяющее выгодно выделить любой готовый 
продукт среди конкурентов. Возможность произ-
водить эффекты с высоким рельефом у лака и очень 
тонкая линия, на которую можно положить фольгу, 
делают бизнес весьма конкурентоспособным, так 
как у тебя появляется перспектива предложить 
эксклюзив, причем изготовленный в очень короткие 
сроки. Это уже высокомаржинальный рынок, и кли-
енты, покупающие AccurioShine, – бизнесмены, в 
первую очередь максимально защищающие свой 
полиграфический бизнес на ближайшие несколько 
лет вперёд. И это работает во всём мире. Такие 
решения сфокусированы на печати специализи-
рованной продукции с высокой маржинальностью, 
что позволяет обслуживать клиентов, которые 
будут размещать у тебя заказы постоянно, так как, 
кроме твоего предприятия, такого никто не делает. 
То есть, повторюсь, это не массовая розница, а 
по-настоящему прибыльный бизнес, когда за счёт 
одного клиента можно получить квартальную при-
быль всех текущих заказов. И те, кто уже сейчас 
приобретает такие машины, работают прежде 
всего именно на перспективу.

Михаил, кроме традиционных листовых ЦПМ 
Konica Minolta предлагает также решения 
для печати упаковки. И если с рулонной 
AccurioLabel 230 наши читатели уже знакомы, 
так как первая из них была инсталлирована в 
типографии «Классика»2, то об однопроходных 
принтерах PKC-675i и PKG-1300 мы практи-
чески ничего не знаем – расскажите, что это за 
оборудование и для чего оно предназначено.

Рынок упаковки очень быстро развива-
ется, и растёт он как раз в части малого биз-
неса. «Маркетплейсы», «ретейл», «дропшиппинг» 
– это уже не просто модные слова. В наши дни  
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всё больше предпринимателей уходят в 
эти сегменты, и им требуется упаковка.  
А упаковка из гофры – одна из самых удобных 
и доступных по цене. Понятно, что классиче-
ские методы никуда не исчезнут, но это прежде 
всего объемы, сроки изготовления и невоз-
можность нанесения переменных данных. 
А  последнее – обязательное требование для 
малого бизнеса. Поэтому PKC-675i и PKG-1300 
– уже вполне себе осознанная реальность. Речь 
идет об однопроходных струйных принтерах 
для печати на гофрокартоне или выкройках 
готовых коробок водными пигментными чер-
нилами с шириной печати 1,3 м и разрешением 
1200x1200 dpi. Старшая PKG-1300 – более про-
изводительная (27 м/мин против 18 м/мин) и 
предлагается в полностью автоматической кон-
фигурации с автоподачей и приёмкой. 

Как и цифровое облагораживание, печать на 
гофрокоробках – это тоже совершенно новая 
ниша, может быть, даже и не совсем поли-
графическая с традиционной точки зрения, 
но очень и очень перспективная. К слову ска-
зать, сегодня индустриальная цифровая печать 
вообще больше околополиграфическая, так как 
позволяет охватывать новые смежные рынки, 
о которых раньше никто и не задумывался. Да 
многие полиграфисты и сейчас даже не смо-
трят в их сторону, так как это совсем другое 
мышление. Но эти рынки уже есть, и мы прямо 
сегодня предлагаем решения, которые могут 
помочь их освоить.  Не спорю, у многих это 
вызывает скепсис, но давайте вспомним: ещё 
15 лет назад все наши разговоры о цифровой 
печати тоже воспринимались как некая сказка, 
при помощи которой «бедных» полиграфистов 
пытаются развести на деньги😊😊. До конца года в 
Астане будет инсталлирована первая PKG-675, 
и мы приложим все усилия, чтобы эта модель 
по достоинству была оценена казахстанскими 
полиграфистами и стала такой же востребо-
ванной, как и другие наши ЦПМ. 

Павел, раз мы всё время так или иначе воз-
вращаемся к вопросу стоимости оборудо-
вания, расскажите нам чуть подробнее о про-
граммах, доступных сегодня казахстанским 
полиграфистам при покупке оборудования 
Konica Minolta.

Повторюсь, для нас каждая поставка 
машины – это инвестиционный проект, для 
которого пишется бизнес-план. К сожалению, 
на локальных рынках цена денег более высока, 
чем в той же Европе, и не всегда доступна. 
Поэтому, конечно, у Konica Minolta есть про-
граммы финансирования, которые мы осу-
ществляем за свой счёт. Как правило, все эти 

Пионеры казахстанского индустриального сегмента:  
PrintPlus, IndigoPrint, «Классика».

БИЗНЕС

12    Технология изображений    www.tech.kz



программы индивидуальны и готовятся под конкрет-
ного клиента. То есть типовых предложений нет. 
Это могут быть трейд-ин, отсрочки платежей или 
какая-то рассрочка. Кроме того, мы всегда реко-
мендуем нашим клиентам обратиться в Фонд раз-
вития предпринимательства «Даму», который обе-
спечивает неплохую государственную поддержку 
в больших проектах. 

Ещё одна программа, пользующаяся спросом у 
наших клиентов, стала возможной благодаря тому, 
что оборудование Konica Minolta очень надёжно 
и может эксплуатироваться достаточно долгое 
время. У нас есть база всех машин, инсталлиро-
ванных на территории Казахстана, и мы ведём 
историю их эксплуатации. И когда полиграфист 
пока ещё не готов инвестировать в новую машину, 
мы предлагаем б/у оборудование, которое может 
стать ему интересным. Таким образом, клиент 
получает шанс оценить возможности нашего обо-
рудования, а типография, которая продаёт машину, 
– перспективу заменить её по трейд-ин на более 
современную модель. 

Могу с уверенностью сказать, что сотрудниче-
ство с нами выгодно и комфортно, потому что нам 
всегда есть что предложить, и мы никогда не закан-
чиваем проект в момент его продажи.   

Самый главный вопрос, возникающий при плани-
ровании покупки оборудования, – это сервисное 
обслуживание и наличие расходных материалов и 
запчастей. Что вы можете сказать по этому поводу?

Konica Minolta – компания, которая на гло-
бальном уровне всегда считала сервис одним из 
стратегических направлений своего развития. 
И этот подход – одно из самых сильных наших кон-
курентных преимуществ. Сегодня компания не 
только обеспечивает непрерывное обслуживание 
для своих заказчиков, но и предлагает аутсорсинг 
услуг печати. Более того, собственные наработки 
по автоматизации позволяют предлагать пере-
довые сервисные решения для любых отраслей.

С момента открытия нашего представительства 
в Казахстане в 2019 году мы проделали большую 
работу, чтобы оказывать сервисные услуги на 
всей территории страны. Сейчас это касается не 
только Казахстана, но и тех стран Центральной 
Азии, где мы активно развиваемся, включая Кыр-
гызстан и Узбекистан.

Ни одно локальное представительство не 
открывается без собственной сервисной службы. 
За последние три года мы нарастили количество 
контрактов, а в крупных городах можно получить 
прямой сервис от вендора всей линейки обору-
дования.

Для того чтобы обеспечить покрытие терри-
тории, создана система авторизации сервисных 
партнёров, которая постоянно совершенствуется. 

Только в Казахстане есть 36 партнёров, оказыва-
ющих свои услуги во всех крупных городах страны. 
Также у нас есть один сервисный партнёр в Кыр-
гызстане и три – в Узбекистане. И, кстати, у Konica 
Minolta существуют проекты, подразумевающие 
инсталляцию оборудования во всех 17 областях 
Казахстана и трёх городах республиканского зна-
чения. По нашим оценкам, сейчас в нашей стране 
сервисными контрактами поддерживается более 
4000 устройств.

Главная суть постоянных улучшений системы 
авторизации в том, что мы расширяем ассорти-
мент решений, которые должен уметь обслужи-
вать партнёр. К примеру, появились новые кате-
гории машин для сектора индустриальной печати 
– системы цифрового облагораживания и эти-
кеточной печати. И для наших партнёров обяза-
тельно, чтобы их специалисты прошли все необ-
ходимые сертификации для обслуживания полной 
линейки наших решений.

Ещё один важный компонент – автоматизация. 
Обеспечение максимального SLA (Service Level 
Agreement – соглашение об уровне обслужи-
вания) – это норма для заказчиков. Мы стараемся 
обеспечить в наших контрактах возможность полу-
чения сервиса в режиме, когда безостановочная 
работа достигает 99,9%. Другими словами, время 
простоя за период должно быть менее процента. 
Это накладывает высокие требования к авто-
матизации обслуживания сервисных заявок. Мы 
должны не просто быстро реагировать на заявку, 
а постараться сделать так, чтобы при поступлении 
заявки о проблеме система подсказывала бы уже 
апробированный набор решений и кратчайший 
путь её устранения. В идеале инженер должен 
выезжать на объект, уже понимая, как он будет 
действовать, и с запчастями, которые, вероятнее 
всего, понадобятся для устранения поломки. Цель 
в том, чтобы решение каждой сервисной заявки 
было максимально эффективным. Когда это воз-
можно, мы стараемся решать заявки с помощью 
инструментов дистанционной диагностики через 
электронные каналы (система CS Remote Care) и 
по телефону – без выезда. В этом помогает сфор-
мированная у нас база знаний. На практике при-
мерно половина сбоев устраняется без выезда 
сервисного специалиста.

Ещё один важный элемент нашей стратегии 
развития сервиса – создание складов запчастей. 
В момент открытия мы сразу сформировали соб-
ственный склад в Алматы. Чуть позже такой же был 
открыт в Астане. Наполнение склада рассчитыва-
ется по специальной методологии таким образом, 
чтобы обеспечить запчастями и расходными мате-
риалами все действующие контракты. Даже если 
одновременно сломается всё поставленное обо-
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рудование, мы сможем быстро его восстановить. 
По факту речь идёт о двойном резервировании. 
Таким образом, мы создаём инфраструктуру для 
максимального SLA по всем действующим кон-
трактам. Например, сейчас только в Алматы сто-
имость склада имеющихся там запчастей и рас-
ходных материалов составляет около 500 тысяч 
евро. Кроме того, партнёрские организации тоже 
должны создавать склады под свои контракты – 
это одно из требований партнёрской программы 
по сервису. То есть наши партнёры не могут 
обслуживать заказчиков, не создав складов зап-
частей. В случаях больших контрактов создаются 
также оперативные склады на территориях заказ-
чиков, обеспечивающие поддержание беспере-
бойной работы.

Также у Konica Minolta есть специализиро-
ванный портал, который позволяет сервисным 
партнёрам и претендующим на эту позицию ком-
паниям проходить все необходимые тренинги 
онлайн. И эта часть обучения полностью автома-
тизирована.

И цель на ближайшее время сделать так, чтобы 
уровень и качество нашего сервиса, наличие рас-
ходных материалов были везде одинаково отлич-
ными: и в крупных городах, и в регионах. То есть 
наша повседневная задача – это не только про-
дать оборудование, но и обеспечить максимально 
комфортные условия владения им везде, где есть 
наши решения.

На протяжении всего существо-
вания Konica Minolta постоянно 
трансформировалась, «изобре-
тала себя» заново и внедряла 
инновации, всегда касающиеся 
захвата, обработки и воспро-
изведения изображений. Ком-
пания подарила миру множе-
ство революционных инноваций, 
что доказывает впечатляющий 
список из примерно 20 тыс. 
патентов, зарегистрированных 
в разных странах. Konica Minolta 
всегда была гибкой и наце-
ленной на разработки, что явля-
лось движущей силой её успеха. 
Когда мы в начале 2000 г. выпу-
стили первый в мире принтер с 
тонером, полученным способом 
полимеризации, то совершили 
революцию. В 2004 г. мы вышли 
на рынок цифровой промыш-
ленной печати, что было встре-
чено скепсисом со стороны 
многих экспертов, но мы совер-
шенно точно знали, что распола-
гаем технологиями, экспертизой 
и стремлением добиться успеха. 
Сфокусировавшись на рынке 
листовой печати в формате А3, 
так как это крупнейший сегмент 
промышленной печати, наша 
компания нацелилась выйти 
в рыночные лидеры в данном 
секторе и добилась цели. Этот 
успех был достигнут не благо-
даря удаче или стечению обсто-
ятельств; мы заслужили его, 
потому что оставались привер-
жены инновациям, качеству и 
высокому уровню сервиса для 
заказчиков. Мы без устали стре-
мились к совершенству, всегда 
раздвигая границы возможного. 
И в дальнейшем компания Konica 
Minolta продолжит создавать 
инновационные решения, спо-
собные сделать наш мир лучше.

Кийо Сухара (Kiyo Suhara),  
президент Konica Minolta Europe

Konica Minolta Business Solutions Kazakhstan 
Бизнес-центр «Abylai Khan Plaza»,  
пр. Абылай хана, 53, 3-й этаж
050000, Алматы, Республика Казахстан
Тел. +7 727 32 111 99
Моб./WhatsApp +7 701 220 46 47
E-mail: Mikhail.Tarnovskiy@konicaminolta.kz
www.konicaminolta.kz

БИЗНЕС
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 • NEW! Бумага книжная, 
кремовая

 • Бумага офсетная, типографская, 
газетная мелованная

 • Самоклеящаяся бумага,  
в том числе цветная, дизайнерская 
и металлизированная

 • Пленка самоклеящаяся
 • Картон упаковочный 

(макулатурный и целлюлозный),  
картон переплетный

г. Алматы, пр. Суюнбая, 497, лит  
тел.: +7 (727) 356 07 07,  
 +7 771 701 33 67 WhatsApp

 • Крафт бумага бурая и белая, 
оберточная, мешочная,  
жиростойкая, влагопрочная

 • Размотка ролей на формат,  
резка бумаги и картона на формат

 • Перемотка с ролей на рулоны  
– слитер WZFQ-1300

 • Высечка + тиснение  
– 50х70, 70х100 (тигель)

 • Канцелярские товары  
в широком ассортименте

г. Шымкент, ул. Жибек Жолы, 64 
тел.: +7 (7252) 97 51 13,  
 +7 705 319 16 42
г. Усть-Каменогорск, пр. Абая, 181/3 
тел.: +7 (7232) 52 58 16,  
 +7 777 246 28 50

г. Астана, ул. Тельжан Шонаулы, 8 
тел.: +7 (7172) 42 74 11,  
 +7 702 441 69 67
г. Караганда, ул. Сейфуллина, 105 
тел.: +7 (7212) 50 55 21,  
 +7 771 765 19 07

►
►
►
►

► Пластины: термальные – FIT INVADO, 
 FIT PRIMUS +, Fit INVASE (Xingraphics, Китай)
► Аналоговые и CtCp пластины (Китай)
► Офсетная краска для листовой 
 и газетной печати Kingswood (Китай)
► Офсетные резинотканевые полотна 
 и поддекельные материалы 
 (Словения, Германия)

► Химические и вспомогательные 
 средства Huber (Германия)
► UV и в/д лаки ECS (Англия)
► Вододисперсионные и термо-
 плавкие клея H.B. FULLER (Германия)
► Смывочные полотна, проволока 
 и многое другое

► Самокопировальная бумага Reacto (Германия)
► Бумага для цифровой печати IceWhite IQ 
 (Германия)
► Самоклеящаяся бумага (Китай)

НОЖИ ДЛЯ БУМАГОРЕЗАТЕЛЬНОГО ОБОРУДОВАНИЯ

ВЫВОД CtP-ПЛАСТИН
ФОТОВЫВОД

Удобный режим работы:
Пн-Пт: с 9:00 до 3:00
Сб: с 9:00 до 18:00

Доставка 3 раза в день

+7 701 715 74 28
+7 707 390 48 86
reprocenter@bk.ru

ул. Кожамкулова, 200

НОВЫЙ ФОРМАТ - 520 мм

формат пленки
- 460 мм



ФИРМЕННАЯ ВЕЩЬ

Если у вас копицентр или небольшая типогра- 
фия и есть желание получить все преимуще-
ства УФ-печати за более чем разумные деньги, 

то самое время подумать о Nocai NC-UVA3MAX.
Новинка  этого года – современный УФ-плоттер 

с размером стола А3 (297х420 мм) и высотой 90 мм 
позволяет печатать со скоростью 3 м2/ч на любых 
предметах, которые помещаются в его размеры. 
Причем это может быть как планшетная печать 
(плоские предметы, таблички, ручки, флешки и 
т.  д.), так и рулонная, включая DTF-наклейки. Это 
стало возможным, потому что в конструкции 
Nocai  NC-UVA3MAX сразу есть печатный стол 
и устройство для рулонной печати. Более того, 

в  случае необходимости принтер всегда можно 
доукомплектовать «кебабом» – устройством для 
печати на цилиндрических предметах.

Оснащенный высокоточной и надежной 
цветной печатающей головкой EPSON i3200, 
Nocai NC-UVA3MAX одновременно умеет печа-
тать CMYK, белым цветом и лаком. При этом, если 
белую краску наносить растрами с многократным 
повторением, можно получить 3D-эффект, что 
очень удобно при печати визиток или обложек с 
«термоподъемом». Разрешение 720x1200 точек на 
дюйм обеспечивает яркую и качественную печать, 
а широкий спектр приложений позволит настроить 
принтер под любую задачу.

Nocai NC-UVA3MAX

УНИКА
Л

ЬН
О

 НИЗКАЯ С
ТО

И
М

О

СТЬ •

3,5
млн ₸

ВСТРЕЧАЙТЕ: NOC  AI NC-UVA3MAX!
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ФИРМЕННАЯ ВЕЩЬ

Высокоточная твердая алюминиевая плат-
форма контролирует позиционирование в пре-
делах 0,1 мм, в то время как новая конструкция 
картриджа с автоматической циркуляцией 
чернил заранее предупредит вас о том, что они 
заканчиваются.

Чернила, используемые в Nocai NC-UVA3MAX, 
подходят для твердых предметов и гибких матери-
алов и идеальны для DTF-печати. Они практически 
не имеют запаха, мгновенно высыхают и гарантиро-
ванно не выцветают 3,5 года. Печать лаком, белыми 
и цветными чернилами происходит одновременно 
за один проход, чем достигается высокая точность 
совмещения подложки и изображения. 

Купив Nocai NC-UVA3MAX, вы получаете воз-
можность работать сразу в нескольких направле-
ниях: сувенирная продукция (ручки, флешки, бре-
локи, ежедневники, блокноты и т. д.); упаковка 
(печать на готовых пакетах, коробках); наружная 
реклама (таблички, вывески, шильдики); брендиро-
вание при помощи DTF-наклеек; цифровое обла-
гораживание готовой продукции (выборочный лак, 
печать белым на тонированной в массе бумаге). 

Максимальный формат печати, мм 297x420

Максимальная толщина материала, мм 80

Скорость, м2/ч 0,8–3

Максимальное разрешение, dpi 1200

ВСТРЕЧАЙТЕ: NOC  AI NC-UVA3MAX!

Объем капли, pl 1,5–7

Цветовая модель CMYK W CL

Печатающая головка EPSON i3200

FutureRIP – в комплекте, «кебаб» – в подарок

Печатающая головка EPSON i3200

Устройство для печати на цилиндрических 
предметах («кебаб»)

Устройство для рулонной печати

ТОО «Technology of Imaging»  |  Алматы, ул. Нурмакова, 30, оф. 2
Тел.: +7 (727) 250 96 69, 258 48 03  |  info@tech.kz, www.tech.kz
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СОБЫТИЯ

Особенно же это стано-
вится интересно, когда 
на одной машине можно 

печатать и текущие заказы, и упа-
ковку, и еще что-то, позволяющее 
выйти в разряд универсальной 
типографии. И на Днях открытых 
дверей, прошедших этим летом в 
Technology of Imaging, мы поста-
рались показать именно такие 
решения. Напомним, что в этот 
раз они были посвящены циф-
ровой упаковке, и практически 
все образцы включали в себя 
печать на готовой продукции 
(пакеты, коробки, бутылки и 
прочее). Исключением стали 
печать «с рулона на рулон» на 
широкоформатном плоттере 
и коробки с окошком, изготов-
ление которых получилось бла-
годаря ламинатору Foliant. 

Мы уже писали о том, что 
важным отличием современных 
моделей ламинаторов Foliant¹, 
кроме модуля фольгирования, 
позволяющего на одной машине 
делать сразу две операции – 
припрессовку и облагоражи-
вание готовой продукции, явля-
ются их фирменные валы non-

¹ Более подробная информация: «Обладать лучшим», ТИ, № 1, 2023 г.

² Более подробная информация: «Правильный выбор», ТИ, № 2, 2023 г.

УПАКОВКА 
«ПОД КЛЮЧ»
В наши дни вопрос о печати упаковки «цифрой» уже не стоит.  
Множество решений от ведущих производителей оборудования  
позволяет типографиям гибко встраивать их в производственный цикл.

stick rollers. Валы не имеют 
аналогов на рынке и по-насто-
ящему могут считаться револю-
ционными: пленка, клей, бумага 
и краска к ним не прилипают. 
Благодаря этому свойству после 
припрессовки предварительно 
вырубленной коробки получа-
ется прозрачное окошко, через 
которое видно содержимое.

Еще одно универ-
сальное решение – это Nocai 
NC-UV0609PEIII2 – широ-
коформатный УФ-плоттер 
с RIP и «кебабом», чьи воз-
можности практически без-
граничны. Печать на готовых 
коробках, бумажных и пласти-
ковых пакетах, банках, бутылках, 
шильдиках и т. д. поможет его 
владельцу занять свою нишу в 
секторе малотиражной упа-
ковки, который в наши дни стре-
мительно развивается. Причем в 
случае с Nocai NC-UV0609PEIII 
речь идет не только о массовом 
товаре, но и о совершенно уни-
кальных вещах, таких, например, 
как подарочная сувенирная 
бутылка, запечатанная со всех 
сторон.
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СОБЫТИЯ

Безграничный мир 
цифровой упаковки.
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СОБЫТИЯ
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Когда ты читал и даже представлял, 
а теперь увидел вживую...

СОБЫТИЯ
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И до чего же техника дошла!

СОБЫТИЯ
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СОБЫТИЯ
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СОБЫТИЯ

Печать на готовых пакетах, «с рулона на рулон», 
коробки с окошком и печать на бутылках.
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СОБЫТИЯ

Дуэт «цифра» + «УФ» =  
безграничные возможности
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ТОО «Technology of Imaging»
Алматы, ул. Нурмакова, 30, оф. 2
Тел.: +7 (727) 250 96 69, 258 48 03
info@tech.kz, www.tech.kz

СОБЫТИЯ

Главное в Днях открытых дверей 
– это настроение.
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NC-UV0609PEIII

максимальный формат 
600х900 мм

максимальный формат 
297x420 мм

Серия, модель NC-UVA3MAX NC-UV0609 PEIII-II
Макс. формат материала, мм 297x420 600x900

Макс. формат печати, мм 297x420 600x900

Макс. толщина материала, мм 85 180

Макс. вес материала, кг – 25

Скорость, м2/ч 0,8–3 5

Скорость при макс. качестве, м²/ч – 1,8–5,0

Макс. разрешение, dpi 1200 1800

Объем капли, pl 1,5–7 1,5–7

Цветовая модель*** CMYK W CL CMYK W CL

Печатающие головки EPSON i3200 (дюз 3200) EPSON i1600-U1 – 3 шт., 
всего дюз 4800

ПО RIP FutureRIP FlexiRIP 19

Особенности модели
DTF-печать, 

протяжка с рулона на рулон 
и «кебаб» 

входят в стоимость

устройство для печати 
по цилиндрам («кебаб») уже входит 

в стоимость принтера

ТОО «Technology of Imaging» • Алматы, ул. Нурмакова, 30, оф. 2 • +7 (727) 250 96 69, 258 48 03 • info@tech.kz • www.tech.kz

ЧЕРНИЛА
35 тыс. ₸/л

NC-UVA3MAX

Со склада в Алматы
Со склада в Алматы

3,5
млн ₸

НОВИНКА НОВИНКА

от 8,5
млн ₸



Мы гордимся нашим коллективом, нашим ростом и 
нашим партнерством. А еще у нас есть множество 
идей, и уже в самом ближайшем будущем мы снова 
всех удивим, ведь мы НЕнормальная типография.



ИСТОРИЯ УСПЕХА

В 2002 году, – начинает 
свой рассказ Нурлан, – я 
учился в университете и 

подрабатывал в типографии. И 
если бы вы только знали, как на 
тот момент мне не нравилась 
полиграфия 😊. Единственным 
моим желанием в то время было 
как можно скорее окончить 
обучение и уехать работать по 
профессии. Но однажды я вдруг 
понял, что мне всё интересно. 
Интересен сам процесс, инте-
ресна работа с заказчиками, 
интересна специфика и фило-
софия отрасли.

– В 2005-м мы познакомились 
с Бауржаном на ниве студенче-
ских активностей, и однажды я 
обратился к нему за помощью 
в развозке заказа, потом он 
пришел к нам за печатью, и как-то 
незаметно дружба переросла 
в партнерство. На тот момент я 
как раз решил, что настало время 
быть самостоятельным, так как у 
меня возникли некоторые разно-
гласия с тогдашними компаньо-
нами, и я предложил Бауржану 
совместный бизнес, потому что 
меня приятно поразили его пунк-
туальность, ответственность, 

У каждой типографии свой путь развития и свое понимание успеха.  
Кто-то видит будущее в упаковке, кто-то – в оперативности, а кто-то,  
как типография Uniprint, – в честности с клиентом и уникальности 
предоставляемых услуг. Нурлан Маулунбердов, директор по развитию,  
и Бауржан Тиреуов, финансовый директор компании, – о профессиональных 
«болезнях», правильном бизнесе и мотивации сотрудников. 

ВЕКТОР 
НАПРАВЛЕНИЯ

отношение к деньгам и постоян-
ство. Вот так всё и началось. 

Я помню это время, – при-
соединяется к нам Бауржан. 
– Нашим первым заказчиком 
был Шинхан Банк Казахстан, а 
некоторым заказчикам мы печа-
тали у Нурлана на балконе на 
лазерном принтере HP LaserJet 
1010 ч/б книжки. А офис был в 
моей машине, потому что мы 
практически все время прово-

дили в ней. За день мы могли 
несколько раз съездить из 
одного конца города в другой: 
условно на Шолохова распе-
чатать визитки, порезать их в 
«Орбите», а потом отвезти в 
центр города заказчику. Мы 
одновременно были менедже-
рами, печатниками, постпечат-
никами, водителями и грузчи-
ками, и это было время безба-
шенных решений и подходов.

Тот самый HP LaserJet 1010, с которого когда-то все начиналось.
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ИСТОРИЯ УСПЕХА

Зато сегодня…
Мы оба – директора, – улыбается Бауржан, – и 

каждый из нас делает то, что умеет лучше всего. 
Нурлан отвечает за производство и его развитие, за 
маркетинг и продажи, а я – за финансы, логистику, 
юридические вопросы и административно-хозяй-
ственную деятельность. А наша компания – это гео-
графически два разных участка производства и 80 
сотрудников, из которых 70 – постоянный штат, а 
5–10 человек наемные (в периоды пиковой загрузки 
мы приглашаем студентов на сдельную работу).

У нас четыре направления, – рассказывает 
Нурлан, – одна из мощных в стране цифровых типо-
графий; офсет – упаковка и производство книг, эти-
кетка и упаковка; широкоформатка, которую поста-
вили в свое время, чтобы наши заказчики могли всё 
заказывать у нас, а сейчас это отдельный бизнес, 
и наш хит – контрольные браслеты, производство 
которых мы окончательно запустили в прошлом году 
после долгого тестирования заказов на «своих» 
клиентах, так как нам были очень интересны объек-
тивные отзывы на данную продукцию. 

Если можно, давайте поговорим чуть подробнее об 
этом проекте, ведь на сегодняшний день, несмотря 
на постоянный спрос, это единственное производ-
ство таких браслетов в Центральной Азии?

Не просто единственное, но и, что самое 
главное, работающее, – продолжает Нурлан. – 
Сейчас у нас уже есть первые заказчики из Кыргыз-
стана и Узбекистана. 

На самом деле производство контрольных 
браслетов – это действительно уникальный про-
дукт, который вообще мало кто в мире делает. Из-за 
спецоперации и санкций производство браслетов 
в России, где мы всем закупались раньше, оста-
новилось, а в Китае на них очень высокая цена, 
потому что оригинальный Tyvek облагается там 
очень высокими пошлинами, так как произведен в 
другой стране. Мы выигрываем сразу по пяти кри-
териям: во-первых, у нас оригинальный материал, 
который в отличие от китайского нелегко разорвать, 
во-вторых, он не статичен, что сильно экономит и 
упрощает печать, в-третьих, Tyvek имеет мощную 
клейкость, что сильно минимизирует повторное 
использование и защищает бизнес нашего заказ-
чика. Ну и, наконец, в-четвертых и в-пятых, это 
короткие сроки изготовления (мы печатаем, отгру-
жаем и доставляем гораздо быстрее россиян и тем 
более китайцев) и при этом цена у нас, опять же 
повторюсь – на оригинальном материале, дешевле, 
чем на аналоге в России. 

Поэтому сегодня типография Uniprint – един-
ственная в Центральной Азии, кто не только про-
изводит контрольные браслеты, но и предлагает 
самые приемлемые цены, так как у нас прямой  

В Uniprint все решается коллегиально: каждый имеет право 
на собственное мнение. А еще здесь друг друга уважают  
и поощряют порой совсем неожиданным способом😊.
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1 Американская химическая компания, одна из крупнейших в мире, 
производящая в том числе материалы для упаковки и Tyvek, на 
котором печатаются контрольные браслеты.

контракт с DuPont1. По большому счету мы, 
конечно, нацелены на внешние рынки, так как 
объемы, которые мы можем сегодня печатать, в 
Казахстане пока не востребованы, но и отече-
ственные компании нам тоже интересны. 

Насколько нам известно, оборудование для печати 
контрольных браслетов – это тоже собственная 
разработка Uniprint. 

Да, потому что, как только мы вплотную начали 
заниматься этим вопросом, выяснилось: специаль-
ного оборудования для такого производства в мире 
нет, – продолжает Нурлан. – Первое время мы, как 
и все, закупали всё у россиян. Уже в 2018 году нам 
показалось, что данное направление может быть 
очень перспективным (мы периодически проводим 
анализ рынка, чтобы по возможности быть на шаг 
впереди конкурентов), и я поделился с Бауржаном 
идеей. Мы решили попробовать и закупили первую 
партию – 10  тыс. экземпляров, напечатали, потом 
заказали больше, и нам стало интересно произво-
дить всё самим. 

Когда мы обратились к партнерам в России с 
просьбой поделиться информацией об оборудо-
вании, нам отказали. Ничего не сказали и в DuPont, 
только «обнадежили», что это очень дорого и не 
особо перспективно. Но так как больше всего на 
свете мы любим невыполнимые задачи, мы решили 
все-таки попробовать. Через окольные пути, путе-
шествуя по многим зарубежным типографиям и 
собирая по крупицам информацию 😊, мы начали 
потихоньку разрабатывать собственную машину. И 
сейчас с полной ответственностью можем сказать, 
что это полноценная разработка, причем наша соб-
ственная, на которую мы потратили немалое коли-
чество средств, сил и времени. Наша компания 
нанимала разработчиков, механиков, мы все время 
экспериментировали, улучшали – и вот, наконец, в 
октябре прошлого года получили оборудование, а в 
июне текущего года – сам браслет, который удов-
летворил нас и наших заказчиков полностью. 

А сам процесс заключается в том…
Что мы подготавливаем так называемые бол-

ванки: запечатываем материал, нумеруем его, клеим 
скотч, вырубаем, упаковываем, и после этого заго-
товка отправляется к заказчику. Это общемировая 
практика, которая помогает другим производствам 
отдавать контрольные браслеты с уже необходимой 
клиенту информацией. Кстати, печатает на них тоже 
не каждая машина, и информацию, на каком обору-
довании можно, мы тоже долгое время вылавливали 
по крупицам. Зато сейчас мы охотно подсказываем 
своим партнерам, какие машины лучше всех справ-
ляются с этой задачей, так как нам неинтересно 
замыкать весь процесс на себе. 

Можно ли сказать, что сейчас производство подоб- 
ных браслетов является для вас приоритетным? 

Нет, конечно, – подключается Бауржан, – все 
четыре направления для нас одинаково важны, 
и все они поддерживают друг друга. Мы вообще 
с Нурланом любители диверсифицирования, а 
в полиграфии это и вовсе жизненная необходи-
мость: все знают, что полиграфические заказы очень 
нестабильны. Никогда не бывает так, чтобы они рас-
пределялись равномерно. И именно поэтому мы 
постарались создать производство, которое безо-
становочно работает круглый год. Например, кон-
трольные браслеты пользуются огромным спросом 
в летний период, когда по всем остальным заказам 
наблюдается спад, и это, кстати, было еще одним 
плюсом в пользу открытия собственного производ-
ства. Офсет больше загружен осенью-зимой. Циф-
ровые заказы более-менее постоянны, но данное 
направление – это вообще отдельная песня… Мы 
когда-то с него начинали и продолжаем в нем 
делать огромные успехи, уже одно то, что мы – та 
самая цифровая типография, которая выкупила два 
офсетных производства (СП «BKK Druck», 2021 г., 
«Полиграфсервис», 2023 г.), наверное, уже говорит 
о многом (улыбается). 

Кстати, а почему именно офсет?
Потому что, повторюсь, – комментирует Нурлан, 

– мы постоянно анализируем заказы, существующие 
у нас в стране и на ближайших рынках. И касается 
это не только тех, которые мы полностью выпускаем у 
себя, но и переразмещаемой продукции. В какой-то 
момент мы поняли, что офсетное производство нам 
уже необходимо. Это было после карантина, когда 
начался огромный спрос на упаковку. Именно поэ-
тому выбор пал на BKK Druck, хотя изначально речь 
шла об одной машине и небольшом постпечатном 
участке для нее. 

И, честно говоря, когда мы ее купили, – дополняет 
Бауржан, – сами удивились не меньше остальных 😊.

Зато теперь у нас не просто офсетная печать, – 
продолжает Нурлан, – а две листовые машины фор-
мата 600x740 мм (5-красочная с лаковой секцией и 
5-красочная без лака) и одна однокрасочная мало-
форматная. При необходимости на последнюю 
секцию одной из офсетных машин мы устанавли-
ваем оснастку для ротационной высечки, что позво-
ляет существенно ускорить и удешевить производ-
ство этикетки.

В цифровом цехе у нас три листовые ЦПМ Konica 
Minolta: bizhub PRESS 83hc, AccurioPress C12000 и 
монохромная bizhub PRO 1100. Если кто не знает, 
первая из них – это уникальная и единственная в 
коммерческом секторе Казахстана ЦПМ. Благо-
даря особенностям тонера High Chroma машина 
позволяет воспроизводить очень яркие и «сочные» 
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отпечатки (в том числе со сложными фирменными цве-
тами), которые не всегда можно напечатать на других 
машинах. И специально для цифрового цеха мы разрабо-
тали и внедрили систему автоматизированного поддер-
жания заданной температуры и влажности.

Еще у нас есть специализированные листовые прин-
теры: с дополнительным белым и прозрачным тонером; 
широкоформатные: экосольвентный и работающий на 
водных чернилах. 

Кроме того, у нас очень хороший цех постпечатной 
обработки: около 200 наименований автоматизирован-
ного и полуавтоматизированного оборудования для твер-
дого и мягкого переплета, этикеток, упаковки а также 
современное автоматизированное оборудование для 
цеха цифровой печати.

Ну с вами обоими всё понятно: мало того что вы перфек-
ционисты, так еще и, как те самые китайские коммунисты 
из известной поговорки, никогда не ищете простых путей 
😊😊. А ваши сотрудники – они такие же?

О да, раз уж мы перешли к поговоркам, то каков поп, 
таков и приход, – комментирует Нурлан. – На самом деле 
к сотрудникам мы предъявлем жесткие требования. Они 
вместе с нами должны развиваться и совершенство-
ваться, а также прилагать все усилия, чтобы компания 
росла дальше, как бы высокопарно это ни звучало. Каждый 
наш работник должен быть разносторонним, энергичным 
и максимально честным с нами. Еще он должен любить и 
гордиться Uniprint. И мы с Бауржаном делаем все, чтобы 
это было возможным.

Руководить людьми, – рассказывает Бауржан, – это 
комплексная работа, очень и очень непростая. И у нас, 
кроме собственно заработной платы и премий, есть ряд 
мотиваций. Мы, например, никогда не закрываемся от 
своих сотрудников. Каждый из них в любое время может 
спокойно к нам зайти и обсудить те вопросы, которые его 
интересуют в данный момент. Если сотрудник задержива-
ется на работе из-за срочного заказа, мы всегда оплачи-
ваем ему ужин и такси, так как это абсолютно правильно: 
человек не должен испытывать неудобств из-за того, что 
нами было принято решение выручить клиента. 

Кроме того, мы стараемся обеспечить максимально ком-
фортные условия труда для всех: наличие питьевой воды, 
кондиционеры, вытяжки, обогреватели, зоны отдыха – это не 
роскошь, а необходимые атрибуты рабочего пространства.

Мы максимально стараемся сделать так, чтобы каждый 
наш работник знал, что к нему всегда отнесутся спра-
ведливо: заслужил – поощрили, накосячил – наказали. И 
даже в последнем случае, прежде чем оштрафовать, мы 
стараемся сначала разобраться, почему именно это про-
изошло. Один из принципов дао в компании Toyota (а они 
нам очень помогают в работе) гласит: прежде чем нака-
зать сотрудника, надо у него выяснить, почему он ошибся 
и какие условия ему необходимы, чтобы этого не прои-
зошло в дальнейшем. Правда, иногда, несмотря на все 
наши усилия, сотрудник продолжает работать плохо. 
После повторной ошибки мы его штрафуем, а если эта мера 

Единственное в Центральной Азии производство 
контрольных браслетов запущено, успешно работает 
и ждет заказы😊.
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не помогает, расстаемся с ним, причем без сожаления. 
И, могу заметить, последнее бывает у нас очень редко. 

А клиенты Uniprint?
Они разные, – рассказывает Нурлан. – В основном 

это люди, которые хотят в короткие сроки получить каче-
ственно выполненный заказ. Мы никогда не работаем с 
клиентами повторно, если по какой-то причине не были 
соблюдены договоренности по оплате, какие бы сладкие 
обещания нам ни давали. Если мы никого не подводим, 
хочется, чтобы и по отношению к нам соблюдались обя-
зательства. Кстати, то же самое и с поставщиками: мы 
очень дотошные, но всегда «на берегу» объясняем, что 
нам нужно, и если компания пообещала и не сделала – мы 
стараемся больше к ней не обращаться. Именно поэтому 
многие материалы завозим сами, потому что нам не все 
равно, какой товар мы отдаем. Тем более что в полиграфии 
50% качества – это расходка.

И клиенты у нас в основном постоянные. Они точно 
знают, что им всегда вовремя отдадут качественную про-
дукцию, и пусть цена на некоторые услуги у нас выше, чем 
в другом месте, но зато и отношение к клиенту особенное.

И слоган «НЕнормальная типография»… 
Он об этом же, – завершает Нурлан. – Эта «НЕнор-

мальность» пришла к нам еще с тех времен, когда мы были 
посредниками. Мы внимательно наблюдали за производ-
ствами наших партнеров, подмечая их сильные и слабые 
стороны. И еще тогда меня поразило, что у всех прак-
тически один слоган, включающий в себя слова «каче-
ственно», «быстро», «дешево», что, кстати, не всегда 
соответствует тому, что там на самом деле. Одни и те же 
слоганы, одни и те же принципы и, по сути, одни и те же 
«болячки». Всё, что дешево, редко бывает хорошим, потому 
что маржинальность низкая, машины ремонтируются 
только тогда, когда изображение уже невозможно разо-
брать даже клиенту, который точно знает, что там должно 
быть. Огромная текучка сотрудников, которых не мотиви-
руют, и им по большому счету все равно, что там получится 
на выходе, а это значит – постоянный брак и переделка. 

Так вот, свою работу мы начали не с планов о том, 
как именно мы завоюем этот мир, а с работы над ошиб-
ками наших коллег. Мы постарались с самого начала 
внедрять уникальные инструменты продаж, технологии, 
материалы и, самое главное, не стали никого копиро-
вать, а сразу пошли своим путем. Клиентам полиграфии 
в основной массе (хотя есть и те, которым, не спорю, 
нужна низкая цена) важны ответственность, благонадеж-
ность и умение выполнять обещания. Поэтому, если мы 
чего-то не можем – сразу говорим об этом и предлагаем 
варианты, которые не хуже. Кроме того, им необходимы 
комплексность услуг, когда в одном месте можно сде-
лать продукцию любой сложности, а  наша типография 
умеет сегодня если не всё, то очень многое. И если 
вдруг мы где-то что-то не делаем, нам ни разу несложно 
обратиться к коллегам за советом или услугой, потому 
что главное в любом бизнесе – это довольный клиент, 
который возвращается к тебе снова и снова.

Каждая единица техники, которая подбирается под 
конкретные задачи, прежде чем попасть в типографию, 
подвергается тщательному тестированию на заводе-
производителе или площадках партнеров. Зато ни одна 
машина здесь не простаивает.
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РАСХОДНЫЕ МАТЕРИАЛЫ

Внешний вид, цвет, тактиль- 
ные ощущения – и вот у вас 
в руках продукт, сразу же 

вызывающий разные ассоциации: 
жаркое яркое лето, струящийся 
шелк или холодная зима с  ее 
запахами снега и корицы. При 
этом даже бумага без оттенков 
вся разная – от кипенно-белой 
до желтоватой, а что уж тут 
говорить о дизайнерской, осо-
бенно если речь идет об обнов-
ленных коллекциях от компании 
«Дубль В Евразия».

«Мы все знаем о непростой 
ситуации, сложившейся в поли-
графической отрасли, – расска-
зывает Кристина Уварова, гене-
ральный директор «Дубль  В 
Евразия», – когда нам при-
шлось кардинально пересма-
тривать политику взаимодей-
ствия со многими поставщиками 

ПАЛИТРА 
КРАСОК

Бумага – это, пожалуй, единственный расходный 
материал, который может создать настроение.

и перестраивать логистиче-
ские цепочки. Но зато сейчас у 
нас у всех есть возможность по 
достоинству оценить дизайнер-
ские бумаги из Китая, которые 
заменили многие привычные нам 
европейские бренды. Речь идет 
о цветных коллекциях – Colorlab, 
Vivid, CLOUD LILY, Touch Paper, 
Season Touch, Fancy. 

Так, например, CLOUD LILY – 
чистоцеллюлозная тонированная 
в массе шероховатая бумага 
без покрытия с глубоким дву-
сторонним тиснением, при про-
изводстве которой использу-
ется высококачественная пер-
вичная целлюлоза из древесных 
волокон. У этой бумаги есте-
ственная и мягкая на ощупь тек-
стура. В коллекции представлены 
сдержанные сложные природные 
цвета – от палитры бежевых и 

Новая коллекция дизайнерских бумаг 
от «Дубль В Евразия» поражает  
не только широтой выбора,  
но и богатством цветовой гаммы. 
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РАСХОДНЫЕ МАТЕРИАЛЫ

Яркая, экспрессивная коллекция COLORLAB показывает отличные результаты 
не только при печати, но и во всех способах постпечатной отделки. На фото – 
обложка блокнота, собранная из семи видов бумаги, каждая из которых вырезана 
лазером по определенному макету. При совмещении бумага дает объемное 
и насыщенное по цвету павлинье перо без обугливания. 

Объемная 3D-фольга и лак на тактильной бумаге TOUCH PAPER – 
это всегда эффектно. Суперматовая поверхность touch является 
идеальным фоном для постпечатных решений, имеющих яркий 
глянец, переливающийся блеск и объемное нанесение, которое 
при попадании света «играет» еще больше. Совмещение в одном 
макете лака и фольги раскрывает перед дизайнером множество 
вариаций и декоративных решений.

серых оттенков до более насыщенных – 
бордового, темно-синего, темно-корич-
невого. Сейчас в наличии две плотности: 
128 и 186 г/м2, которые подходят как для 
цифровой, так и для офсетной печати.

В свою очередь, тонированные 
в массе дизайнерские бумаги кол-
лекции VIVID имеют широкую палитру, 
в которой представлены как белые и 
пастельные оттенки, так и контрастные 
цвета. Поверхность у бумаги гладкая, 
что обеспечивает превосходное каче-
ство печати – краска не проваливается 
в структуру поверхности. Рекомен-
дованные способы печати: офсетная, 
цифровая, шелкотрафарет. Также 
VIVID прекрасно подходит для всех 
видов постпечатной отделки (тиснение 
фольгой или конгревное, высечка или 
лазерная резка). В коллекции представ-
лены три плотности: 120, 270 и 330 г/м2, 
что позволяет использовать VIVID как в 
изготовлении рекламно-корпоративных 
материалов, каталогов, бирок, пакетов, 
так и для упаковки премиум-класса.

Коллекция COLORLAB от фабрики 
CYP включает в себя множество цветов 
на любой вкус. При производстве дан-
ного материала используется 100-про-
центная высококачественная нату-
ральная длинноволокнистая цел-
люлоза, это и делает его прочным на 
разрыв и стабильным при биговке, что 
особенно важно для производства упа-
ковки. Палитра COLORLAB, помимо 
традиционных темных и насыщенных 
оттенков, таких как темно-голубой, 
песочно-бежевый, пепельно-серый, 
теперь включает и яркие сочные: 
зеленый лайм, красный чили, солнеч-
но-желтый. Для «гурманов» есть также 
и сдержанные, чуть «пыльные» оттенки: 
розовый, серо-голубой, светло-сире-
невый, песочно-серый. В коллекции 
доступны граммажи 110 и 270 г/м2. 

В сегменте тактильных бумаг 
новинкой стала коллекция TOUCH 
PAPER от JHT Group. В основе дан-
ного материала – субстрат чистой 
целлюлозы, а для обеспечения бар-
хатистого эффекта, сравнимого 
с  прикосновением к лепестку розы, 
на бумагу нанесено двустороннее 
латексное покрытие. В данной кол-
лекции доступно пять цветов (белый, 
серый, синий, темно-синий, черный) 
с плотностью 300 г/м2. 
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Алматы, пр. Назарбаева, 220/3, н.п. 145 
(ниже ул. Сатпаева)
тел.: +7 (727) 262 08 82, 272 10 73
www.doublev.ru

РАСХОДНЫЕ МАТЕРИАЛЫ

Все новые коллекции были протестированы на цифровом оборудовании.  
Результаты приятно порадовали, ведь даже на упаковке, где печать специально  
была нанесена на биговку, не было ни трещин, ни отслаивания.

Бумага с односторонним покры-
тием soft touch HPG SEASON 
TOUCH плотностью 130 г/м2 с их 
максимально подходящей для обла-
гораживания фольгой или лаком 
поверхностью идеально подойдет 
для каширования обложек и коро-
бочек. Цветовая палитра коллекции 
сдержанная, в большей степени 
представлена темными и насыщен-
ными оттенками – синими, серыми, 
бордовыми. Несмотря на то что 
латексные бумаги не принадлежат 
в полной мере к экосегменту, тем 
не менее приглушенные оттенки 
данной коллекции относят нас к 
природной естественности и нату-
ральности. 

А к Новому году, когда яркое и 
искрящееся настроение хочется 
поддержать бумажной атрибутикой, 
всем поможет новая коллекция 
металлизированной бумаги FANCY. 
Здесь кроме классических золота и 
серебра в нескольких оттенках есть 
также пастельная палитра (сло-
новая кость, кремовый, бледно-ро-
зовый) и яркие (красный, синий и 
темно-серый). Вся бумага доступна 
в плотностях 120 и 300 г/м2. Кстати, 
эта коллекция идеально подойдет и 
для рекламы ювелирной продукции, 
beauty-товаров, SPA и салонов кра-
соты, так как с ее помощью можно 
максимально подчеркнуть роскошь 
и великолепие представленных 
товаров.

«Благодаря новым коллекциям, 
– завершает Кристина, – у наших 
клиентов есть возможность делать 
уникальные вещи в любом сег-
менте полиграфии – от корпора-
тивных материалов до упаковки. 
Особенно сейчас, когда приближа-
ется Новый год и всем заказчикам 
потребуются пригласительные, 
календари, пакеты и упаковка под 
подарки. Новые коллекции дизай-
нерской бумаги протестированы на 
площадках наших партнеров, и мы 
гарантируем, что бумага одинаково 
прекрасно подходит как для циф-
ровой, так и офсетной печати, на 
нее отлично ложится как тиснение 
или фольгирование, так и выбо-
рочный лак, что поможет вашим 
клиентам выделиться из массы».

Феерия металлизированных оттенков коллекции Fancy.
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ТОО «Technology of Imaging», г. Алматы, ул. Нурмакова, 30, оф. 2
Тел.: +7 (727) 250 96 69, 258 48 03, info@tech.kz, www.tech.kz

foliant Gemini 400foliant Gemini 400

foliant Gemini 400Tfoliant Gemini 400T

foliant Vega 400Afoliant Vega 400A

Максимальная скорость 15 м/мин

Производительность/час 1800 B3

Система подачи Ручная

Разделение ручная

Вес бумаги 115–350 gsm

Макс. размер листа (Ш x Д) (см/дюйм) 38x58 (15x23”)

Мощность 2600 / 2800W

Габариты (Ш x Д) (см) 74 x 117 (280)

Встроенный компрессор Becker Standard

Тефлоновый ролик Optional

Джогер 400 Optional

Фольгиратор Optional

Автоматическое разделение страниц Optional

Максимальная скорость 18 м/мин

Производительность/час 2100 B3

Емкость автоподачи 30 см

Вес бумаги 115-500 gsm

Макс. размер листа (Ш x Д) (см/дюйм) 38x66 (15x26”)

Мощность 3150 W

Габариты (Ш x Д) (см) 82 x 230 (32x90”)

Встроенный компрессор Becker Standard

Тефлоновый ролик Standard

Джогер 400 Optional

Фольгиратор Optional

ПРОМЫШЛЕННЫЕ ЛАМИНАТОРЫ

45
машин

в Казахстане

Максимальная скорость 7 м/мин

Производительность / час 850 B3

Разделение ручная / автомат

Вес бумаги, gsm 115–350

Макс. размер листа (ШxД), см/дюйм 38x58 (15x23)

Мощность, В 950 / 1265

Габариты (ШxД), см 74 x 117 (220)

3,3
млн

от

10,9 €

СУПЕРЦЕНЫ!
УНИКАЛЬНАЯ НАДЕЖНОСТЬ

Сервисная служба
в Казахстане и Центральной Азии

Республика Казахстан 
г. Алматы, пр. Гагарина, 93а, оф. 409

+7 727 378 50 77
+7 701 718 33 73

head@eth-inc.kz
www.eth-inc.kz

РАБОТА ДЛЯ ВСЕХ
подбор персоналапоиск работы
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Но времена меняются. 
Большинство продуктов, 
производимых в Китае, 

сегодня радикально изменили 
свою направленность в каче-
стве. Но все же главным пра-
вилом при этом остается выбор 
поставщика, надежность заво-
да-изготовителя и качество ком-
плектующих.

Так исторически сложилось, 
что MataPrint Techno работает 
только с лучшими из лучших, а 
именно с мировыми брендами, 
доказавшими качество поставля-
емой продукции. Как, например, 
Mimaki, который вот уже больше 
15 лет остается флагманом широ-
коформатного оборудования на 
казахстанском рынке. При этом 
компания постоянно расши-
ряет границы и помимо топовых 
брендов, таких как iECHO и 
Vulcan – каттеры и раскройные 
комплексы, – ламинаторов Mefu, 
каландровых термопрессов 
TitanJet и Hota и уже полюбив-
шихся многим принтеров ArkJet, 
в начале этого года были полу-
чены эксклюзивные дилерские 
права на продажу оборудования 
ведущих китайских производи-
телей Gongzheng и Sprinter. 

Летом этого года предста-
вители руководящего состава 
MataPrint Techno посетили 

ПАРАД 
НОВИНОК
Десять лет назад маркировка «Made in China» ассоциировалась 
с невысокой ценой и, соответственно, низким качеством товара. 

Новые направления на APPPEXPO
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выставку APPPEXPO, проводимую в Шанхае. Экспо-
нированные на выставке оборудование, расходные 
материалы и программное обеспечение проде-
монстрировали посетителям новые направления, 
детали и аспекты развития. На выставке не было 
представлено бюджетных решений, так как уровень 
оборудования в Китае повышает свои критерии. 
Одним из ключевых моментов выставки стала воз-
можность налаживания новых деловых связей и зна-
комства с потенциальными партнерами. В рамках 
APPPEXPO состоялись встречи с представителями 
ведущих компаний, что позволило обсудить взаимо-
выгодное сотрудничество, изучить новые продукты, 
а также рассмотреть перспективы совместных про-
ектов. После выставки представители компании 
посетили производственные площадки наших клю-
чевых поставщиков в регионе. Визит подтвердил 
высокий уровень производимой продукции, в осо-
бенности отделов контроля качества и техниче-
ского контроля на каждом этапе сборки. 

В рамках встреч обсуждались такие важные 
вопросы, как оптимизация производственных про-
цессов, инструкции и контроль сборки, улучшение 
логистики и др. Это позволило MataPrint Techno 
повысить уровень сотрудничества с партнерами, 
гарантировать высокое качество продукции и услуг 
для наших клиентов. Не менее значимым явля-
ется налаживание поставок качественных чернил, 
которые уже сейчас стали доступны нашим кли-
ентам в необходимом объеме.

Теперь к новинкам. Компания Gongzheng Group 
Co. ориентирована на производство передовых 
печатных систем и исследований в области чернил. 
Сегодня Gongzheng – это солидное предприятие, 
располагающее значительными производствен-
ными мощностями. По качеству, инновационности 
и объемам продаж на внутреннем рынке Китая и за 
рубежом компания входит в пятерку лидеров. 

Линейка Gongzheng достаточно обширна и 
располагает сублимационным, сольвентным и 
УФ-направлениями. Хотелось бы обратить вни-
мание на сублимационные принтеры бренда – это 
высокотехнологичное, надежное и максимально 
доступное оборудование в своем классе. Из пре-
имуществ можно смело отметить мощности и про-
фессиональный растровый процессор ErgoSoft, 
который идет в комплекте. Это профессиональное 
программное обеспечение, предназначенное для 
подготовки и растрирования файлов. RIP, являю-
щийся одним из самых передовых программных 
средств в плане работы с изображениями и цветом, 
признан эталоном в текстильной индустрии. RIP 
ErgoSoft имеет множество полезных функций, таких 
как управление очередью заданий, фрагментиро-
вание, масштабирование, копирование, поворот, 
зеркальное отображение, работа с раппортами, 
калькулятор затрат, быстрый предварительный про-

смотр, гибкая подстройка цвета, построение и под-
ключение цветовых профилей, а также обзор всей 
информации о выполняемых заданиях. RIP  ErgoSoft 
поддерживает различные цветовые конфигурации 
с возможностью выбора до 12 независимых цветов 
(например, CMYK + LcLm или дополнительные флу-
оресцентные цвета). Он отличается высокой ско-
ростью обработки данных и устанавливается на 
обычный персональный компьютер под управле-
нием операционной системы семейства Windows. 
Еще одно из отличительных особенностей, которые 
стоит отметить, – это качество сборки и комплек-
тующие. Высокая скорость печати, фрезерованный 
рабочий стол и широкие прижимные ролики с регу-
лировкой прижима для правильной подачи бумаг 
разной плотности, фотографическое качество обе-
спечивается печатающими головами Epson i3200 
с мельчайшей проработкой деталей. Сублимаци-
онные принтеры Gongzheng отличаются произво-
дительностью, широким функционалом, объемной 
системой подачи чернил и экономичностью экс-
плуатации, поэтому идеально подходят для произ-
водства текстиля любой направленности, такой как 
домашний текстиль, инвентарь, POS-материалы, 
сувенирная продукция, дизайнерский текстиль, 
интерьерная и наружная реклама.

На данный момент MataPrint Techno предлагает 
две модели промышленных принтеров для термо-
трансферной сублимации: Gongzheng Apsaras  G4 
и Gongzheng ThunderJet GS1908T-H шириной 
1,9 метра, печатающих со скоростью до 168 м²/час и 
349 м²/час соответственно.

Современные тенденции накладывают особый 
отпечаток ожиданий на новое оборудование, и 
именно поэтому очередной выбор при расширении 
линейки пал на УФ-решения. Следующая новинка – 
это бренд SPRINTER.

Планшетные, гибридные и рулонные УФ-ре-
шения собраны из высококачественных комплек-
тующих от всемирно известных производителей, 
что непосредственно оказывает свое влияние на 
качество и сроки эксплуатации оборудования. 
SPRINTER – это геометрически выровненные 
столы и крепкая сварная станина, система защиты 
печатных голов, антистатическая система и многие 
другие отличительные преимущества, которые 
увеличивают ресурс деталей и работоспособ-
ность оборудования.

Печать белыми чернилами и лакирование, 
плавные градиенты и сочные цвета, высокая опти-
ческая плотность белых чернил позволяют нано-
сить изображение на цветные, темные и про-
зрачные носители.  Печатающие головы EPSON, 
генерирующие капли переменного объема, дают 
возможность с легкостью получать изображения 
безусловного качества. К тому же в принтерах 
бренда SPRINTER доступна конфигурация печата-
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ющих голов, при которой осуществляется воз-
можность печати в три слоя для двусторонних 
отпечатков на прозрачных материалах: цветное 
изображение, промежуточная белая маска, 
цветное изображение. Для стабильной подачи 
чернил даже на высокой скорости принтер 
оснащен системой отрицательного давления, 
которая состоит из промежуточных чернильных 
картриджей, установленных над печатаю-
щими головами. Отрицательное давление спо-
собствует равновесному состоянию чернил и 
исключает их подтекание. Система позволяет 
раздельно регулировать давление в емкостях с 
белыми и цветными чернилами. При отключении 
электропитания принтера отрицательное дав-
ление может поддерживаться с помощью мощ-
ного встроенного аккумулятора. В принтерах 
установлена система рециркуляции белых 
чернил, которая не допускает выпадения белого 
пигмента в осадок, что, в свою очередь, обеспе-
чивает постоянную консистенцию белых чернил 
и работоспособность дюз печатающих голов.

Благодаря стабильности работы, высокому 
качеству отпечатков, возможности печати на 
материалах широчайшего спектра и доступной 
цене УФ-принтеры SPRINTER становятся опти-
мальным решением для производителей инте-
рьерной и наружной рекламы, сувенирной про-
дукции, POS-материалов, модульных картин, 
упаковки, мебели и многого другого.

MataPrint Techno объявляет об открытии 
нового направления: цифровые решения для про-
изводства этикетки. Один из самых крупных про-
изводителей в направлении печати и высечки 
в КНР – Zhejiang Darui Laser Printing Technology 
Co. На предприятии существуют отдел иссле-
дований и проектирования, производственные 
цеха, тестовая лаборатория, площадка пред-
продажной подготовки и другие подразделения. 
Завод тесно сотрудничает с известными науч-
но-исследовательскими центрами Китая. Благо-
даря подобной кооперации Darui поставляет на 
рынок наиболее интеллектуальные и надежные 
решения. Целью компании является разработка 
максимально функционального, производитель-
ного и простого в использовании оборудования 
для средне- и крупнотиражной печати. Оборудо-
вание подобного рода является идеальным реше-
нием для выпуска этикеточной продукции любого 
дизайна со строгими требованиями к качеству 
исполнения. Типографиям предоставляется воз-
можность браться за заказы на печать/резку эти-
кеток с переменными данными, на что сегодня 
наблюдается повышенный спрос со стороны 
как крупных заказчиков, так и небольших произ-
водственных компаний. Функция распознавания 
QR-кода позволяет автоматически управлять 

PR
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очередью заданий и оперативно выполнять заказы 
любой сложности с минимальным участием опера-
тора в рабочем процессе.

На сегодняшний день оборудование представ-
лено цифровой системой для лазерной и механи-
ческой высечки. Немного подробнее о лазерной: 
максимальная скорость резки – 60 м/мин. Нет необ-
ходимости изготавливать штанцформы и исполь-
зовать дополнительный материал для настройки 
перед запуском тиража. Полностью управля-
емый компьютером автоматизированный станок 
с системой точного позиционирования лазерного 
луча. Гибкость в отношении смены геометрических 
форм и размеров этикеток. Наличие функций лами-
нирования, высечки, удаления облоя, листования и 
перемотки. Минимум облоя – существенная эко-
номия на материалах. Быстрый переход от заказа 
к заказу, возможность ежедневно обрабатывать 
более 50 разных малотиражных партий этикеток. 
Что касается цифровой системы для механической 
высечки. Оборудование оснащено системой авто-
матических лезвий. Многозадачный непрерывный 
переключатель QR-кода. Наличие функций лами-
нирования, высечки, роспуска на «ручьи», листо-
вания, удаления облоя, перемотки и т. д. Автомати-
ческое обнаружение QR-кода позволяет обеспе-
чить работу без присмотра оператора. Простота 
эксплуатации и высокая надежность. Это обо-
рудование – оптимальное дополнение к любым 
рулонным цифровым печатным машинам. 

Для крупных производств, ориентированных на 
масштабные проекты, в линейке MataPrint Techno 
стало доступно к заказу оборудование преми-
ум-класса. Dilli NEO PICASSO PLUS – это высоко-
скоростная струйная цифровая печатная машина 
(ЦПМ) для печати этикеток на узких рулонных мате-
риалах. Данная машина является самой инноваци-
онной в модельном ряду Dilli (Южная Корея) и при-
знана на мировом рынке лидером в своем классе. 
Машина оснащена большим числом печатающих 
головок, установленных стационарно (печать в 
один проход), которые обеспечивают высокую 
производительность. Переменный объем капли, 
высокое разрешение и мгновенное отверждение 
УФ-чернил позволяют получать отпечатки фотогра-
фического качества и тонкую графику точнейшей 
прорисовки.

Dilli является многолетним партнером и 
ОЕМ-производителем струйных ЦПМ для Xeikon, а 
также Konica Minolta и Agfa. Dilli в 2003 году высту-
пила как один из пионеров в струйной УФ-пе-
чати, 15 лет занимается разработкой ЦПМ и техно-
логий для промышленной печати этикеток, в том 
числе в партнерстве с Xeikon. Dilli по ОЕМ-согла-
шению производит для Xeikon этикеточные прин-
теры класса Neo Picasso (модель Xeikon PX3300, 
CMYK+W). В  странах Центральной Азии, где 
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сохраняется присутствие западных брендов, мы 
можем предложить наш принтер с намного более 
выгодной ценой при тех же технических характе-
ристиках.

Представляем вашему вниманию машину для 
финишной обработки этикетки и гибкой упаковки 
Brotech SDF-E 330 с полуротационной флексосек-
цией для печати, лакирования, холодного фоль-
гирования и ламинирования, полуротационной 
секцией высечки, а также с модулями для уда-
ления облоя и роспуска на «ручьи». Для печати 
мы рекомендуем промышленную струйную ЦПМ 
Dilli NEO PICASSO PLUS, в которой используются 
УФ-отверждаемые чернила. А ротационная высе-
кальная машина серии МСТ-5035 решит все про-
блемы с резкой этикеток. Оборудование осна-
щено подъемной платформой для бумажной стопы, 
имеет функции автоматической коррекции откло-
нения листов и их точного выравнивания при 
непрерывной подаче к секции высечки. На высо-
копрочный магнитный барабан устанавливаются 
гибкие металлические вырубные штампы с различ-
ными кромками лезвий, с помощью которых осу-
ществляются такие операции, как сквозная резка, 
частичное прорезание, перфорация, пунктирная 
резка и биговка. 

Напомним, что множество доступных решений 
для различных секторов полиграфического, тек-
стильного и рекламного рынков не единственное 
достоинство MataPrint Techno. Все продажи 
сопровождаются сервисной поддержкой, посто-
янным наличием расходных материалов, а также 
гарантийным и постгарантийным обслуживанием 
и наличием на складе запасных частей. Кроме 
того, компания оказывает услуги по цветопрофи-
лированию и обучению печатников для оптими-
зации вашего производства. Компания существует 
на рынке с 2006 года и продолжает активно раз-
виваться, сохраняя свое имя. Главная цель заключа-
ется в обеспечении заказчиков надежными, прове-
ренными и качественными решениями для продук-
тивности вашего производства. Мы понимаем, как 
важен для вас каждый проект, и делаем все воз-
можное, чтобы вы работали без перебоев и дости-
гали великолепных результатов.
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Казалось бы, множество производи-
телей постпечатной техники не пред-
полагает дефицита оборудования, но, 

как выяснилось, ровно до того момента, 
пока ты не решил его приобрести. И начи-
нается: одно огромное, второе дорогое, 
третье медленное, четвертое нека-
чественное. Но кто ищет – тот найдет. 
И сегодня мы представляем вам оборудо-
вание PRINTELLECT, которое производит 
российская компания «ММПО». 

Начнем с того, что устройства этого 
производителя можно использовать для 
печати фотокниг, изготовления продукции 
в твердом переплете, упаковки, а также 
при необходимости – для нанесения  клея 
на заготовки. Кстати, клеи у «ММПО» тоже 
собственной разработки и предназначены 
для разных задач. К примеру, клей-расплав 
без остаточной липкости пользуется попу-
лярностью у производителей продукции в 
твердом переплете. Благодаря особому 
составу он полимеризуется долгое время 
(не менее 30 сек), что очень удобно при 
кашировании обложек. 

В свою очередь, клей на основе синте-
тического каучука обладает мощной кле-
ящей способностью, что позволяет даже 
при небольшом количестве нанесенного 
продукта достигать хорошей адгезии. 
Именно поэтому его рекомендуют для 
производства собственной самоклейки 
типографиям, у которых есть клиенты с 
жесткими требованиями к качеству клее-
вого слоя (низкая или, наоборот, высокая 
температура или влажность). При этом 
верхний слой может быть как мелованным, 
так и нет, а может –  специальной анти-

УНИВЕРСАЛЬНЫЙ
ПОДХОД
Кто из нас не мечтал об идеальном оборудовании и расходном материале,  
на котором могут работать даже те, у кого обе руки левые, и сами знаете, откуда...

По мнению покупателей, все решения оборудования 
PRINTELLECT отличают надежность и высочайшая 
точность изготовления деталей.
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адгезионной бумагой PRINTELLECT. Но вернемся 
к оборудованию.

Все решения производителя отличают в первую 
очередь компактность и мобильность. Оборудо-
вание можно использовать даже в небольших поме-
щениях и в случае необходимости легко транспор-
тировать из комнаты в комнату. Еще одним несо-
мненным плюсом является то, что все устройства 
собираются из железа и стали, а не из пластмассы, 
как у некоторых производителей, что дает допол-
нительную гарантию надежности. Простота кон-
струкции позволяет легко установить оборудо-
вание даже без сервис-инженера и заменить в 
случае необходимости запчасти. Собственное про-
граммное обеспечение также очень доступно и 
позволяет быстро обучать операторов. При всем 
этом цена на оборудование вполне себе прием-
лема, а по своему функционалу и качеству машины 
легко выигрывают у своих итальянских или немецких 
«одноклассников». Еще одно ключевое отличие 
PRINTELLECT – наличие в каждом решении некой 
изюминки, которая позволяет получить преимуще-
ство в оказываемых услугах. 

А еще «ММПО» может модернизировать уже 
готовую модель под задачи именно вашего пред-
приятия или создать оборудование «с нуля», если 
есть необходимость в новом уникальном продукте. 
Потому что сегодня  это мощнейшее производство 
со своими собственными инженерами, программи-
стами, экспериментальной площадкой и, что самое 
главное, знаниями и опытом именно в полиграфиче-
ской отрасли. Потому что сначала была типография, 
которая начала для себя делать решения, и только 
потом появилось серийное производство.

Уже сегодня в Technology of Imaging доступно к 
заказу оборудование для производства продукции в 
твердом переплете и нанесения клея на заготовки.  

Так, настольная универсальная клеемазательная 
машина, предназначенная для подготовки матери-
алов к сборке фотокниг, альбомов и другой про-
дукции в мягком и твердом переплете. В отличие от 
других производителей, модель отличается нали-
чием мощного компактного микрокомпьютера с 
дисплеем, контролирующим рабочие параметры, и 
готовностью к работе уже через 17–20 минут после 
включения, в то время как сама машина готова 
к работе через 25 минут. Компактные размеры 
машины позволяют легко перемещать ее в нужный 
отдел производства, а при использовании термо-
клея не требуется очистка по окончании работы, что 
максимально экономит время оператора. Рабочее 
поле составляет 442–642 мм, а максимальная ско-
рость дает возможность производить до 70 листов 
А4 в минуту. 

В свою очередь, обрезчик угла позволит точно 
обрезать уголок покровного материала перед 
загибом клапанов обложки для формирования 

При помощи всего трех элементов и оборудования PRINTELLECT 
каждый желающий может открыть мини-цех по производству 
самоклеящейся бумаги, которой не страшны ни низкие 
температуры, ни большая влажность. 
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идеальной стыковки лайнера с оборота, а 
загибщик поможет равномерно их обжать. 
Оборудование способно автоматически, 
без стрелок и воздушных пузырей, произ-
вести заворот клапанов на внутреннюю сто-
рону крышки, а уникальность конструкции 
и наличие сквозного тракта позволяют ее 
«прокатать» после обжима клапанов, не 
задействуя при этом прессовое или ламина-
ционное оборудование. 

Ну и, наконец, пневматический обжимной 
пресс с высотой 570 мм и давлением 
840  кг поможет при производстве изделий 
в твердом переплете, многостраничных 
изданий, коробок или буклетов с биговками.  
Площадь обжима 500х600 мм.

Еще одно интересное решение: 
BOXBINDER – компактная машина для нане-
сения клея на клапан заготовок из бумаги, 
картона и микрогофры. Оборудование, 
кроме всего прочего, умеет также биго-
вать и обрезать кромку, что делает его неза-
менимым при производстве конвертов или 
коробок. Функции резки и биговки произво-
дятся с помощью роликовых рабочих эле-
ментов, которые оператор может комбини-
ровать. Например, можно установить 4 биго-
вальных ролика, клеевую группу, отрезной 
ролик, который в зависимости от регули-
ровок может делать как полный отрез, так 
и надсечку, и выполнить за секунду целых 
6 операций: 4 параллельных бига, клеевой 
клапан и отрез. Максимально можно комби-
нировать до 8 рабочих элементов.

Подача листов на устройстве произво-
дится вручную, что несколько ограничивает 
производительность, но при использовании 
двух сотрудников на некоторых операциях 
(например, по нанесению клея на клапан) 
реальная производительность может дости-
гать 2 тыс. экземпляров в час. В настоящее 
время производитель готовит к выпуску 
новый модуль – вакуумный автоподатчик, 
который можно будет подключить ко всем 
моделям.

Благодаря особенностям конструкции 
Boxbinder способен работать с очень плот-
ными материалами: можно без проблем сде-
лать перфорацию или биг по картону с тол-
щиной до 1,5 мм, что недоступно машинам 
многих других производителей. 

Также стоит отметить, что оборудование 
имеет ширину рабочего стола 520–750 мм (в 
зависимости от модели), а длина заготовки 
при этом не ограничена. То есть на данной 
модели можно работать даже с листами 
формата В1.

ТОО «Technology of Imaging»  |  Алматы, ул. Нурмакова, 30, оф. 2
Тел.: +7 (727) 250 96 69, 258 48 03  |  info@tech.kz, www.tech.kz

На выставке RosUpack 2023 сотрудники «ММПО» наглядно показывали 
скорость и качество склейки упаковки, а также простоту и удобство 
сборки фотокниг на своих машинах.
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Тем более что я своими гла-
зами вижу, сколько закры-
вается рекламных агентств, 

типографий, а также производств 
наружной рекламы и сувенирной 
продукции. И для меня это на 
самом деле удивительно, потому 
что вокруг совершенно небы-
валое количество новейших тех-
нологий печати, которые дают 
простор для творчества! Осо-
бенно в совокупности с потря-
сающим рынком современных 
материалов для воплощения 
самых безумных идей при любых 
тиражах.

Двадцать лет назад кон-
грев или выборочный лак нельзя 
было увидеть на тиражах ниже 
100 штук  (да и на этом количе-
стве цена была космической), 
а сегодня я могу напечатать в 
одном экземпляре наклейку 
любой формы и размера на голо-
графической пленке с эффектом 
выборочного лака, термоподъ-
емом и фольгированием! 

Выбор дизайнерских бумаг, 
причем как синтетических, так и 
натуральных, поражает вообра-
жение, а ассортимент самокле-
ящихся пленок не умещается в 
ангаре. Печатные машины научи-
лись сами печатать, сами фаль-
цевать, сами добавлять пятую 
краску или цифровой лак, а к ним 
в линию добавились УФ-прин-
теры, фольгираторы, каттеры! 

БОГАТСТВО  
В ПРОСТОТЕ
Мне не особо верится в отчеты дилерских центров производителей 
печатного оборудования, что в отрасли всё хорошо и перспективно.
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DTF-печать позволяет брендировать любую 
поверхность (от футболок и кружек до задних 
крыльев электрокара и других нестандартных 
поверхностей) или создавать сложные печатные 
эффекты, комбинируя методы печати. Причем 
делается это максимально просто, быстро и отно-
сительно недорого. И процент выбраковки очень 
низкий, а устойчивость к истиранию достаточная 
для коммерческого использования. 
Вам нужна футболка с фото любимого дирек-
тора?! DTF спешит на помощь! 
Хотите эмулировать матовый или глянцевый лак 
поверх готовой печатной продукции?! DTF сверху!
Вам нужен вкладыш на полимерном полотне, 
металле, синтетике?  DTF!
Намереваетесь нанести изображение на 
сложную поверхность?  DTF!
Хотите забрендировать бананы или яблоки? 
УФ-печать!
Нашли в столе буковые палочки?! Гравировка 
лазером + лак + DTF – и в руках произведение 
искусства!
Желаете этикетку на дорогой напиток? 
Изысканный материал основы + тампопечать 
+ цифра + фольга + лак + DTF!
Необходимо поразить воображение акима?! 
LED-дисплей + DTF + УФ-печать на рамку + коллаж 
из элементов, нарезанных лазером!
Печатаете годовой отчет? Цифровая печать + 
5 цветов + лак + фольгирование + высечка, и это 
основные листы, без специальных вставок на нео-
бычных материалах типа льна, пленки, лепестков 
гибискуса и медной проволоки.

Ко всему этому добавьте технологии допол-
ненной реальности – и вы в мире залипательных 
образов и потрясающих тактильных откликов! 
Возникает вопрос: и где вся эта красота?! 

Увы, всё прекрасное – сложно. И только 
отдельные профи готовы придумать, обсудить, 
найти компромиссы, составить план процесса и 
методично собрать весь этот «торт». Для заказ-
чика же выгода не совсем очевидна, а главное 
– он не имеет опыта взаимодействия с предла-
гаемым продуктом, он такое не видел и поэтому 
боится, отвергает в итоге отстает от прогресса. 

За прошедший год состоялось несколько 
выставок с участием иностранных компаний, 
где были представлены прекрасные образцы 
сложных полиграфических решений, да и стенды 
отечественных продавцов техники радовали 
интересными образцами, а в Technology of 
Imaging и вовсе всегда можно не просто пощу-
пать, но и протестировать в производстве свои 
идеи и обсудить это с технологами и печатни-
ками. Дело за малым – вашим желанием к откры-
тиям и творчеству. 

Андрей Ганин
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72 см

720 HP
гидравлическая

80 см

800 HT

УСПЕШНОГО
ПАРТНЕРСТВА

 9 Надежность  9 великолепные цены  9 Отгрузка со склада в Алматы «день в день»

гидравлическая

CM460X
электрическая

46 см

Л
ЕТ6

CM330E
биговка

60HCA3
термо

Продается Heidelberg M-offset в рабочем состоянии. 
Формат — 65х47 см, 2 секции, 1 переворот, увлажнение Kompac. 
Стартовая цена: 5 млн тг. Возможен торг.
Тел.:	+7	(727)	2222	000	(вн.112),		
	 +7	701	795	26	06,	+7	707	795	26	06	(Нурлан)

Продается офсетная печатная машина Komori SPICA 429P 
(размер листа 530х740 мм) в очень хорошем состоянии. 
Находится в работе в типографии в Караганде, осмотр в любое 
время, видео по запросу. Без посредников. Цена: 130 000 у.е.
Тел.:	+	7	701	552	98	94	(Денис	Станиславович)

Продается:
Пакетоделательная машина HY330, 2017-2018 года выпуска, 
пр-во Китай, саше пакет (V-образное дно).  
Размер пакета: высота от 100 до 720 мм, ширина – от 30  
до 330 мм, глубина – от 0 до 150 мм. Характеристики: 
4 цвета, горячий клей для полиэтиленовой вставки, 
перфорация полиэтилена. В работе каждый день, доступен 
к просмотру. Цена: 85 000 у.е.

Тел.:	+7	701	552	98	94,	+7	705	826	18	88	(Денис)

ТОО «Гридан-Коммерц», Алматы, ул. Бехтерева, 1в
Тел.: +7 (727) 223-23-43, 223-21-86, 223-25-25
www.gridan.kz, gridan@mail.ru

клей нового поколения для высокотехно-
логичного производства (Германия)

КЛЕЙ ДЛЯ МЯГКОГО ПЕРЕПЛЁТА
► клей на основе EVA (этиленвенилацитата)
► клей на основе PO (полиолефинов) 
► клей на основе PUR (полиуретана)

КЛЕЙ ДЛЯ ТВЁРДОГО ПЕРЕПЛЁТА

КЛЕЙ ДЛЯ ПРОИЗВОДСТВА УПАКОВКИ

КЛЕЙ ДЛЯ ОБОРАЧИВАЕМОЙ ЭТИКЕТКИ
► клей на ВД основе для приклейки форзаца, 

вставки блока в крышку, для заклейки корешка
► клей на ВД основе для ручных переплётных работ

► клей для фальцевально-склеивающих машин (ФСМ)
► клей для производства гофрокоробов и лотков

► для BOPP этикеток, применяемых на производстве 
газированных и негазированных напитков

► для бумажной этикетки



ПЕЧАТЬ ЛИСТАМИ А3SR, без стоимости бумаги
(стоимость варьируется в зависимости от тиража)

Цветность До 1000 л., тг. Свыше 1000 л., тг.
4+0 105 65

4+1 130 80

4+4 210 130

ПОСТПЕЧАТНЫЕ РАБОТЫ
Услуга За ед., тг.

Припресс глянец, матовый 1+0 40

Припресс глянец, матовый 1+1 80

Припресс soft touch, матовый, глянец 30 мкр, 1+1 160

Вырубка А4, А3SR 200

Фольгирование, выборочный лак 200

Термопереплет 100

ШИРОКОФОРМАТНАЯ ПЕЧАТЬ
Canon imagePROGRAF PRO-4000S

Цветность Стоимость 
за 1 кв. м, тг.

4+0, фотобумага (150 глянец, 180 матовая) 3250

4+0, фотобумага с покрытием 230 г 5400

Бэклит, ПЭТ-пленка, политекс 5550

Холст 8450

БАННЕРНАЯ ПЕЧАТЬ 330x1300 мм
Canon iRA C750/800

Цветность До 1000 л., тг.
4+0 130

4+1 170

4+4 235

Ч/Б ПЕЧАТЬ, бумага 80 г (Снегурочка)*
Формат Цветность Стоимость, тг.

А4
1+0 10

1+1 15

А3
1+0 20

1+1 30
* При печати на бумаге плотностью свыше 80 г/м2  
   к расценкам добавляется стоимость бумаги
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ТОО «Technology of Imaging»
г. Алматы, ул. Нурмакова, 30, оф. 2
Тел.: +7 (727) 250 77 28, 258 48 03
zakaz@tech.kz, www.tech.kz

прайс

на UV-печать 

tech.kz
NEW



НА РЫНКЕ
ЦЕНТРАЛЬНОЙ АЗИИ

ПЕРВЫЙ
ИНДУСТРИАЛЬНЫЙ
ШОУ-РУМ

В шоуруме вы можете
ознакомиться с работой
представленного
оборудования, протести-
ровать печать на различных
материалах, изготовить
прототипы продукции.

AccurioPress
C12000
• Бескомпромиссная

надежность
• Высокая эффективность
• Сокращение

издержек

AccurioLabel
230
• Великолепное

качество этикетки
• Удивительная
 оперативность
• Быстрая сборка спусков

AccurioShine
3600
• Яркость и эмоции

в привычных отпечатках
• Впечатляющие рекламные материалы
• Уникальные возможности

вашего бизнеса

г. Алматы,
пр. Абылай хана, д. 53
Абылай Хан Билдинг, 3 этаж

info@konicaminolta.kz

www.konicaminolta.kz

ЖДЁМ
ПО АДРЕСУ:

ПРЕДСТАВЛЕННОЕ ОБОРУДОВАНИЕ:
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